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KISISEL SATIS TEKNIKLERI

Bu egitim katiimcilara 21. ylzyilda artan kuresel

ve yerel rekabet kosullarinda, basarili satis hedeflerini
gerceklestirmek igin stratejik pazarlama yonetimi
yaklagsimina gore hazirlanan ileri satig teknikleri
uygulamalari ile ilgili detayli bilgi vermeyi
amagclamaktadir.

Egitim sonucunda katilimcilar :
O Satiglar Arttirmada Yeni Pazarlama Stratejileri ;
O Satis Takimi Yénetimi ;
O lleri Satis Programi Hazirlama Teknikleri ;
O Satis Gortismelerinin Stratejik ve Taktik Planlamasi ;
O Satis Saglayan lletisim Sureci ve Satisa Deger Katma

konularinda detayli bilgiye sahip olacaklardir.

Egitim Koordinat6rii:
Leyla Dikici

Egitimci:
Dog- Dr- Serdar Pirtini -------------------------
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jﬁ TURKKARIYER Egitim Programlari KISISEL SATIS TEKNIKLERI

Egitim Metodolojisi
Egitimlerimiz sunumlar esliginde

teorik anlatimin yaninda bireysel
calismalarini ve vaka analizlerini

Yeni Rekabet Kosullarinda Etkili Pazarlama ve icermektedir.
Satis Yonetimi Kimler Katilmali?
Isletmelerin pazarlama ve satis

Satig Arttirmada Yeni Pazarlama Stratejileri departmanlarinda calisanlar.
Egitim Siresi
- Kisisel Satis Teknikleri egitimi
Satig Takimi Yonetimi toplam 7 saatten olusmakta ve 1
glinde gercgeklestiriimektedir.
: Egitim Zamani
Ileri Satis Programi Hazirlama Teknikleri Bu egitim kurumlara 6zgui olarak
verilmektedir. E§itim zamani
banka yonetimi ile birlikte
Bagarili Satis Siireci Planlamasi kararlastiriimaktadir.
Egitim Dokimanlari
Tdm katilimcilara egitim siiresince
Telefonla Pazarlama ve Satis yapilan sunumlari ve bilgi

kitapgiklarintigeren egitim
dosyalari verilmektedir.
. o : : Katilim Belgesi
21. Yuzyilda Kisisel Satis Teknikleri Katilimcilara egitim programi

Satis Goriismelerinin Stratejik ve Taktik Planlamas1 sonunda TURKKARIYER onayli
Satig Gérevlerinin Yapisi ve Ozellikleri Katilim I!Belgesi verilmektedir
Egitim Ucreti

. . Egitim Gcreti katilacak ¢alisan
Basarih Bir Satis Gortismesi I¢in Model Onerisi sayisina gore degismektedir. Daha
fazla bilgi icin IUtfen bizimle irtibata
geginiz.

Miisteri [liskileri ve Satis Ortanimin Yaratilmas:

Kisisel Satisin Pazarlamadaki Yeri ve Onemi

Satis Amaclar1 ve Satis Stratejisi

Isletmelerde Yonlendirici Sat1s Becerileri

Satis [sleminin Asamalar

[deal Bir Satis Onerisinin Esaslar:

Miisteri Pazarlarima Yonelik Satis Gelistirme ve Etkin
Rekabetci Satis Teknikleri

Satig Saglayan [letigim Siireci ve Satisa Deger Katma

Kriz ve Ekonomik Durgunluk Sartlarma Uyarlanmis Satis

Stratejileri

TEL: 212 263 02 01
FAX: 212 263 71 00
W:

E:egitim@turkkariyer.com
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